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Produtos Biovalens Grupo intensifica atuacio no Segunda edicao do Vit
recebem certificacdo Paraguai e na Coopercitrus Club acontece em
Selo IBD Garibaldi/RS
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Editorial

QUEBRA DE PARADIGMAS

A primeira vez em que ouvi o conceito de quebra de paradigma
aconteceu no inicio da faculdade de Administracdo da
Fundacdo Getulio Vargas. Foram 50 minutos discutindo seu
significado, dificuldade de entendimento e o quanto era
essencial nas organizacées empresariais. Achei o conceito
relativamente fdcil e ndo entendi a razéo de o professor gastar
tanto tempo falando sobre o assunto.

Durante os anos da minha vida profissional, fui aos poucos
notando a relevancia do conceito e observando que, apesar de
fdcil entendimento, a implementacdo era extremamente
dificil. Em geral, as pessoas tém dificuldade em mudar,
principalmente quando ndo existe um incentivo claro e a
situacdo parece estdvel. Porém, evolucdo sé acontece com
mudancas, seja ho mundo corporativo, ha sociedade ou na
prépria natureza. O aparente conforto de manutencdo do
“status quo” € uma armadilha e sempre existe um agente de
mudanca em acéo. Assim, a transformacdo sempre ocorre e,
muitas vezes, aquele que estava na confortdvel estabilidade
acaba por enfrentar a situacdo mais adversa.

O Grupo Vittia foi um grande campo de testes e aprendizado
para o meu entendimento do impacto da quebra de
paradigmas no sucesso de uma organizacdo. Esse processo
ndo necessariamente ocorre somente no lancamento de uma
nova tecnologia, pode estar na forma de fazer as coisas, na
forma de se relacionar e de pensar.

IBD SELOIBD:

INSUMO
APROVADO

Os produtos Biovalens receberam em junho o Selo IBD,
certificacdo que permite a utilizacdo dos defensivos
biolégicos do Grupo Vittia como insumos na producéo de
alimentos organicos, comercializados para paises e
regides como Estados Unidos, Japdo, Unido Europeia,
Canada, entre outros.

Durante o processo, o IBD Certificacbes realizou
auditoria nas unidades de producdo de Uberaba/MG e
Sao Joaquim da Barra/SP. Foram auditados documentos,
métodos e processos de producdo, matérias-primas,
monitoramento de contaminantes (metais pesados,
agrotoxicos e/ou  microorganismos  patogénicos),
auséncia de mistura com insumos proibidos, atendimento
as garantias minimas estabelecidas em lei e pelos érgaos
de controle, rastreabilidade e estudos de eficacia, bem
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Como responsdvel pela drea financeira, tive a oportunidace de
ver os impactos de uma forma sistémica, de olhar a relacdo de
causa e efeito, e ficou evidente que grande parte do sucesso do
Grupo vem dessa vontade de ser o agente de mudanca, de
inovar e sempre olhar para as coisas de uma forma diferente.
Essa visdo nasceu da propria caracteristica da familia
Romanini. Em uma das minhas conversas sobre o
desenvolvimento da empresa e os fatores chaves do sucesso,
um dos acionistas expressou com outra palavra essa maneira
de agir. Ele chamou de “revolugées”.

Nos ultimos anos, experimentamos tantas mudancas
relevantes que escutei a seguinte pergunta de um dos
funciondrios: Alexandre, quando vocé acha que as coisas véo
se ‘“estabilizar”? A minha resposta foi: se tivermos sucesso,

nhunca.

Alexandre Del Nero Frizzo
Diretor Financeiro
do Grupo Vittia

como atendimento as legislagcdes ambientais, trabalhistas
e técnicas.

“A Biovalens passa a participar de um nicho de mercado
especifico e de alto valor agregado. Os principais
mercados sdo os de frutas, cana-de-aclcar e café
organicos produzidos para consumo interno. Além da
exportacdo para paises mais exigentes em relacdo a
sustentabilidade do ambiente de producao, a qualidade
nutricional e bioldgica dos alimentos”, explica Henrique
Ferro, Diretor de P&D da Biovalens.

O Programa de Aprovacao de Insumos do IBD é acreditado
pela IOAS (International Organic Accreditation Service), de
acordo com a norma internacional ISO 17065.
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A seguranca e a sustentabilidade em discussado e
pratica! De 3 a 7 de junho, as unidades do Grupo
Vittiarealizaram a Semana Interna de Prevencao de
Acidentes do Trabalho e Meio Ambiente (SIPATMA)
e comemoraram o Dia Mundial do Meio Ambiente,
com destaque para o tema Sustentabilidade.

O evento contou com palestras e discussoes sobre
temas de grande relevancia na sociedade, como
tabagismo e alcoolismo, IST - infeccdes sexualmente
transmissiveis, meio ambiente, relacionamento
interpessoal e comportamento seguro. Foram ainda
desenvolvidas integracoes entre as equipes, como
almocos, cafés da manha de confraternizacio e
sorteios de brindes como a caneca da
sustentabilidade, além do concurso de melhor
mensagem de sustentabilidade.

Unidade Sao Joaquim da Barra/SP

il
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Unidade Serrana/SP

“Semear ideias, florescer atitudes, colher um futuro
sustentavel. Recicle sua mente, faca sua parte” deu
o titulo de camped para Jaqueline De Faveri, do
setor de ANOG. Além disso, os colaboradores
doaram itens basicos, destinados a entidades
assistenciais, reforcando o comprometimento da
equipe com acoes de sustentabilidade social.

Unidade Artur Nogueira/SP

Unidade Ituverava/SP

Unidade Uberaba/MG
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RELACIONAMENTO COM O CLIENTE

O Grupo Vittia promove constantes acdes relacionadas
ao pilar estratégico de Proximidade ao Cliente. Dentre
estas, podemos destacar o investimento em um novo
software pautado na ferramenta CRM - Customer
Relationship Management, utilizada na gestdao de
relacionamento com o cliente.

O termo se refere a um conjunto de praticas, estratégias
de negdcio e tecnologias focadas nos consumidores. A
ferramenta vem sendo utilizada pelas mais diversas
organizacdes para gerenciar e analisar as interacbes com
clientes, antecipar necessidades e desejos, otimizar a
rentabilidade, aumentar as vendas e a assertividade de
campanhas de captacdo de novos compradores.

Durante os meses de julho e agosto, foram realizados
treinamentos nas regionais com a participacdo do
consultor da empresa desenvolvedora do sistema e de
toda a equipe de vendas. Neste treinamento pratico, os
usuarios puderam se familiarizar com a ferramenta e as
diversas possibilidades que ela oferece, com o intuito de

capacita-los para comecar os trabalhos e registros das
atividades realizadas no campo. O sistema pode ser
utilizado on e off-line, através de smartphones e em
laptops, oferecendo mais rapidez e comodidade no
andamento dos processos internos da empresa.

O CRM é uma ferramenta que envolve estratégias,
praticas e politicas que tangem a gestao, andlise e conta-
to com o cliente, com o objetivo de fideliza-los e satisfa-
zé-los.

Os grandes beneficios do CRM s3o:
- Produtividade: processo eficiente de gestdo de
informacdes estratégicas para um melhor relaciona-

mento com os clientes.

- Praticidade: ferramenta engloba diversos processos da
equipe comercial de forma rapida e intuitiva.

Luiz Indezeichak Filho ministrou o treinamento com a nova ferramenta.




CRESCIMENTO NO PARAGUAI GERA
NOVOS INVESTIMENTOS

Fomento de negécios também no exterior. Com a
crescente aceitacdo dos produtos no Paraguai, o Grupo
Vittia estd ampliando sua estrutura logistica para
abastecer com ainda mais agilidade e exceléncia os
clientes locais. O Grupo ja atua neste mercado ha vérios
anos, e sua presenca local foi fortalecida com a Samarita,
por meio da parceria com a Agroquimica, que trabalha
fortemente para o crescimento da agricultura neste pais.

O Paraguai tem como principais culturas a soja, o milho,
cana-de-acucar e citros. O mercado, em sua maioria, é
aberto a novas tecnologias e possui boa receptividade a
produtos inovadores que entregam maior produtividade
e rentabilidade para os cultivos. “Estamos ganhando cada
vez mais espaco e reconhecimento comprovados pela alta
adesdo da linha Biovalens pelos produtores do pais’,
afirma Edgar Zanotto, diretor da Biovalens.

A crescente comercializacdo de biodefensivos do Grupo
Vittia no Paraguai vem atendendo as mais diversas
necessidades locais. Com qualidade ja reconhecida
nacionalmente, os produtos conquistam cada vez mais
mercado aumentando a produtividade dos clientes.

GRUPO VITTIA INTENSIFICA
ATUAGCAO NA COPLACANA

Nos ultimos meses, o Grupo Vittia vem intensificando
acoes para fortalecer ainda mais os trabalhos realizados
em parceria com cooperativas de todo pais. Entre elas,
podemos destacar a Coplacana, Cooperativa dos
Plantadores de Cana do Estado de Sao Paulo, fundada em
1948, com o objetivo de oferecer insumos e assisténcia ao
produtor rural.

A Coplacana possui 23 filiais localizadas nos estados de
Sdo Paulo, Goias, Minas Gerais, Mato Grosso do Sul e
Parana, com atuacdo em cereais e cana-de-acucar.
Parceiros de longa data, o Grupo Vittia e a cooperativa
estreitaram o relacionamento em 2017 obtendo éxito nos
negdcios através de resultados dos produtos e presenca
constante da equipe no campo.

“Estamos desenvolvendo um trabalho diferenciado para os
cooperados da Coplacana e investindo em parcerias fortes
para que os resultados sejam cada vez mais expressivos.
Tem muita novidade boa vindo por ai”, conta Luis Carlos
Rodrigues Herling, gerente de desenvolvimento de
mercado cana/citros.

Para atender as demandas da cooperativa, que hoje conta
com mais de 13 mil cooperados, o Grupo Vittia contratou
um novo gestor de mercado, André Carminati. “Estamos
focados em apresentar todas as solucées do Vit Integra aos
cooperados e aumentar a nossa presenca tanto dentro da
cooperativa quanto no campo’, conta Carminati.

Participacao na Coplacampo, dia de campo
realizado pela cooperativa anualmente.
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FERTILIZANTES SAO DESTAQUES NO
IXCONGRESSO ANDAV

@ O Grupo Vittia esteve presente no IX Congresso
> ANDAV - Forum e Exposicao, que aconteceu de 12
a 14 de agosto, no Transamérica Expocenter, em Sao
Paulo/SP. O Grupo contou com a participagdo de
distribuidores de todo pais e apresentou novidades em
fertilizantes e biodefensivos de alta tecnologia para o
agronegocio.

Os visitantes puderam ainda conhecer o programa Vit
Integra, que retine o que ha de melhor em cada solucao,
simplificando processos, maximizando resultados e
rentabilizando a produtividade no campo.

Entre os lancamentos realizados no evento, podemos citar
ofertilizante Métis, novo conceito em nutricao de plantas e
0 Meta-Turbo SC, inseticida microbiolégico com amplo
espectro no manejo integrado de pragas nas lavouras. Ele
agora passa a ter registro para controle de
percevejo-castanho, tornando-se o Unico produto
microbioldgico existente no mercado para o combate
dessa praga.

Mais uma vez os distribuidores foram homenageados com
depoimentos no folder “Palavra do Distribuidor’,
demonstrando a importancia do trabalho desenvolvido em
conjunto.

Segundo o diretor comercial José Roberto Pereira de
Castro, o Grupo Vittia vem crescendo de forma acelerada
nos Ultimos anos. Ele reforca que um dos pilares da
empresa € o projeto de acesso estruturado ao mercado, no
qual as tecnologias da empresa chegam até os produtores
por meio de parcerias sérias com distribuidores
competentes.

“Participar deste evento é de grande relevancia para nos,
pois temos a possibilidade de nos aproximar ainda mais de
alguns distribuidores, além de encontrarmos parceiros e
amigos, sem contar que a ANDAV é uma instituicdo de
grande seriedade e congrega os principais distribuidores
do pais. Uma oportunidade valiosa!”, finaliza José Roberto.




JANTARESPECIAL

Ja tradicional no calendario do Grupo Vittia, no dia 13 de agosto aconteceu o tao esperado jantar para os
clientes que estiveram presentes no Congresso Andav. Os convidados participaram de uma
confraternizacao no restaurante Rodeio, localizado no Shopping Iguatemi. Confira:




@ Nos dias 20 e 21 de agosto, o Grupo Vittia realizou
=¥ o evento Vit Club para cerca de 60 convidados,
entre distribuidores, parceiros e instituicdes de pesquisas,
no Dall'Onder Ski Garibaldi Hotel, situado em uma antiga
estacdo de ski em Garibaldi/RS. O intuito foi promover
uma intensa troca de informacdes entre os convidados e
divulgar as novas tecnologias do Grupo.

Foram dois dias com intensa troca de conhecimento,
networking, experiéncia e interacdo. O evento abordou
temas relevantes para o fortalecimento da rede de
distribuicdo da regido sul, com destaque na linha de
produtos Biovalens e no lancamento do Métis. Marcos
Silva, gerente de produto, Viviane Bordignon, gerente de
Inoculantes e Cibele Medeiros, gerente de mercado,
deram palestras sobre as linhas de produtos com
informacodes importantes sobre aplicabilidade, resultados
de pesquisas e de campo.

A programacao contou ainda com palestras especiais do
professor Dr. Eduardo Freire, da Universidade de Rio
Verde/GO, que falou sobre manejo para controle
biolégico; e da pesquisadora Silvania Furlan, do Instituto
Biolodgico, sobre o tema Multissitios.

“A atuacdo do Grupo na regido Sul vem crescendo
consideravelmente nos Ultimos anos e estamos
intensificando investimentos para que a presenca dos
nossos produtos seja cada vez maior nas culturas. A
realizacdo deste evento sé demonstra a importancia
dessa regido e das fortes parcerias que aqui
conquistamos”, comemora Roberto Sganzerla, gerente
regional.

No final do primeiro dia do Vit Club houve um cerimonial
com os distribuidores, oportunidade em que os parceiros
ganharam uma homenagem especial.

Os trés distribuidores com maior destaque nas categorias
Vit Integra, Produtos Especiais e Biovalens receberam
ainda uma surpresa: presentes especiais das vinicolas
Miolo, Lidio Carraro e Salton, que utilizam os produtos do
Grupo Vittia no cultivo da uva.

Homenagem ao cliente Braucks, representado pelos proprietarios Anderson
Braucks e Alessandro Barucks, na categoria Produtos Especiais.

Homenagem ao cliente ERT Transportes, representado pelo
proprietario Evelasio Toebe, na categoria Vit Integra.

Homenagem ao cliente Agrovitti, representado pelos proprietarios Silvio
Marostica e Evandro de Barba, na categoria Biovalens.



BIOVALENS PARTICIPA PELA
PRIMEIRA VEZ DO BIOCONTROL

LATAM

@ De 28 a 30 de agosto, a Biovalens participou do
=¥ Biocontrol Latam, maior evento internacional de
solucbes para controle biolégico, que aconteceu no
Royal Palm Hall,em Campinas/SP. O evento, que aconte-
ce a cada dois anos no Brasil, trouxe palestrantes de
diversos paises para falar sobre as novidades em biotec-
nologias existentes no mercado.

O Grupo Vittia, por meio da Biovalens, teve sua primeira
participacdo com patrocinio ouro do evento e contou
com um estande exclusivo. Nele, apresentou os lanca-
mentos em produtos biolégicos ao mercado, como o
novo registro do Meta-Turbo SC para controle do perce-
vejo-castanho, além do recém-adquirido registro do
Bio-Imune para a ferrugem do cafeeiro.

“J& participamos desse evento ha dois anos como
visitantes e vimos aimportancia de apresentar os produ-
tos para o mercado internacional. Nos estamos na frente
de outras grandes empresas, contamos com novos
registros, produtos de alta qualidade e presenca no
campo”, afirma Edgar Zanotto, diretor da Biovalens.

Atualmente, a Biovalens possui os seguintes produtos
registrados para venda no mercado: Bovéria-Turbo,
BT-Turbo Max, Meta-Turbo SC, Bio-imune, Tricho-Turbo,
Biobaci e No-Nema.
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EXPERT

AMPLIANDO SEU CONHECIMENTO

VIT EXPERT PREPARA EQUIPE
INTERNA E DISTRIBUIDORES

Capacitacdo e desenvolvimento  pessoal
constante, assim é o Vit Expert. Treinamento
mobile desenvolvido para a forca de vendas do
Grupo Vittia e canais de distribuicao, iniciando
com os seguintes produtos: Naft, Poliflex e
Super Clean.

O treinamento, composto por videos, quizzes,
orientacdes de vendas, argumentos técnicos,
galeria de fotos e prémios, divide-se em etapas
durante o periodo de sete semanas.

Mais do que passar informacdes técnicas dos
produtos do Grupo Vittia, o objetivo do Vit Expert é
transmitir os argumentos de vendas corretos e
desenvolver a venda por meio da entrega de valor.

“A evolucdo do conteldo acontece em pequenas
doses de forma ludica e interativa, visando a
distribuicdo do conhecimento e a capacitacido da
equipe, com maior engajamento e retencdo de
conhecimento’”, explica Maickon Balator, gerente de
tecnologia da aplicacao.

PROGRESSO

Rodada 1 Rosdsds 2
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VITEXPERT

VIT EXPERT 2.0

Com a consolidacao do Vit Expert como uma solucao de treinamento moderna e eficaz,

o Grupo Vittia expandiu o programa e passou a oferecé-lo também para os vendedores
dos canais de distribuicao. Eles ganham assim mais uma ferramenta de multiplicacido de

conhecimento para levar argumento e aprimoramento para o campo.

O objetivo do projeto é o mesmo: desenvolver argumentos de vendas, contetido

técnico e atitudes dos vendedores para maximizar os resultados dos produtos Vittia no

campo. Cada profissional de campo Vittia pode cadastrar seus clientes para participar

do treinamento, que teve inicio agora em setembro.




LINHA ACTIVE - M

AXIMA EFICIENCIA

NAS PULVERIZACOES

Cada vez mais o agricultor busca aumentar a eficiéncia de
suas aplicacbes de fertilizantes foliares e defensivos
agricolas para garantir uma maior protecado e nutricao do
cultivo. A reducdo das perdas durante as aplicacoes
causadas pelas intempéries climaticas é essencial para
atingir este objetivo. Neste cendrio, os adjuvantes
assumem um papel fundamental durante o preparo da
calda e, principalmente, durante a aplicacdo propriamente
dita.

O Grupo Vittia possui a linha Active, composta por cinco
adjuvantes para atender todas as necessidades e
demandas das pulverizacbes agricolas, melhorando a
performance das aplicagdes foliares, tais como defensivos
agricolas e fertilizantes foliares, tornando-as muito mais
eficientes.

“Os adjuvantes Vittia sdo formulados com matérias-primas
de ultima geracdo que seguem um rigoroso controle de
qualidade para garantir as funcdes agrondmicas de forma
eficiente”, explica Maickon Balator, gerente de tecnologia
de aplicacao.

Para a validacdo e recomendacdo dos produtos, o Grupo
Vittia investe em pesquisa através de ensaios internos em
instituicdbes renomadas e consultoria agrondmicas,
garantindo uma maior confiabilidade ao produtor rural.
Confira os produtos:
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Naft®: Adjuvante com alta performance, que atua na
homogeneizacdo do espectro de gotas, reduzindo a deriva
nas pulverizacbes e melhorando a absorcdo dos
fertilizantes foliares e dos defensivos agricolas através do
efeito espalhante, molhante e penetrante.

Poliflex®: Adjuvante condicionador de aguas, que possui
quelatizantes que sequestram cations presentes na dgua e
possui acidulantes que reduzem o pH da calda de
pulverizacdo. Evita a formacdo de espuma, melhorando a
performance dos defensivos.

Silkon®: Adjuvante enriquecido com tensoativos e
surfactantes de alta tecnologia que potencializa o efeito
agronémico dos defensivos agricolas através do
espalhamento adequado nas folhas das culturas, reducao
da deriva e evita a formacdo de espuma durante o
abastecimento e a pulverizacao.

Combine Max® E um compatibilizante de calda que
possibilita a mistura de alguns produtos fisicamente
incompativeis, como por exemplo, mistura entre
fertilizantes foliares acidos e alcalinos, otimizando as
pulverizagbes agricolas.

Super Clean®: Espalhante adesivo de alta performance
gue aumenta area de cobertura das gotas no alvo biolégico,
incrementando a absorcdo dos defensivos agricolas e
fertilizantes foliares.
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