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Editorial

RESPONSABILIDADE COM RESULTADOS

Nesta edicdo, trazemos com destaque a Convencdo Anual de
Vendas do Grupo Vittia, ocasido especial para a troca de
informacdes e experiéncias, integracdo da equipe e
aprimoramento profissional. Com bastante satisfacao,
constatamos que os dados compartilhados foram muito
positivos e registramos a evolucdo da equipe. Em momentos
de incertezas no cendrio politico e econémico nacional,
vivemos o contraponto de investimentos e perspectivas
bastante otimistas.

Tudo isso é resultado de uma boa gestdo com as acoes
estratégicas ajustadas e com visdo clara de futuro. Reunimos
produtos de qualidade, informacdes consistentes para os
clientes, capilaridade e, principalmente, profissionais de

campo e internos que sdo referéncias nas dreas em que atuam.

A inovacdo e a tecnologia desenvolvidas pelo Grupo Vittia,
compartilhadas com uma equipe que compreende a
responsabilidade de ter o conhecimento e a informacdo,
aumentam ainda mais nosso compromisso com o mercado e
com o futuro dos negdcios de nossos clientes.

AGRO RECORD

@ A Biovalens foi destaque no programa
== Agro Record, apresentado pela emissora
de televisao Record, do Interior Paulista. O diretor
Edgar Zanotto falou sobre aimportancia do uso de
produtos biolégicos para controle de pragas e
cana-de-agucar. O engenheiro

doencas na
agronomo Paulo Eduardo Garcia Junior, cliente da
Biovalens, contou ao programa sua experiéncia
com o uso de produtos biolégicos na lavoura e o

trabalho desenvolvido por ele com manejo
organico de cana e soja ha dez anos. Entre na
pagina do Facebook do Grupo Vittia e assista a
matéria naintegra!
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O entendimento da importdncia do contexto em que estamos
inseridos e, em especial, da forca do Grupo, cada um com seus
talentos, garante cada vez mais consisténcia para as
operacdes da empresa, que investe num futuro melhor para
todos.

Juntos, com superacdo, confianca mutua e um propdsito
comum, estamos escrevendo a histéria do Grupo Vittia, que se
mistura com a nossa histéria pessoal.

Aproveitem esta edicdo recheada de noticias positivas e de
bons exemplos de trabalho sério e responsdvel!

Diretor Comercial
do Grupo Vittia
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José Roberto Pereira de Castro



HOMENAGEM AOS COLABORADORES
POR TEMPO DE CASA

No dia 14 de margo, aconteceu um grande evento para
reconhecer os colaboradores pelo tempo de trabalho. Na
ocasido, foram homenageados 66 funcionarios que
completaram 5, 10, 15 e 20 anos de trabalhos dedicados as
empresas do Grupo Vittiaem 2018.

Colaboradores recebem homenagem por tempo de casa

CAMPANHA DE
VACINACAO
E SAUDE

O Grupo Vittiarealiza periodicamente acoes de salide para
todos os colaboradores. Os destaques do primeiro
semestre foram a campanha de vacinacado contra gripe e o
projeto Saude na Convencao.

A Campanha de Vacinacdo, realizada pelo segundo ano
consecutivo, contou com a aplicacdo de cercade 570 doses
de vacina contra gripe em todas as unidades fabris. “Nosso
intuito é proporcionar aos nossos colaboradores acesso fdcil ds
vacinas, garantindo satide e bem-estar a todos”, explica
Juliana Zéfer, enfermeira do trabalho.

J4& o Projeto Saude na Convencéo foi promovido pela
primeira vez com o intuito de otimizar a realizacdo dos
exames periddicos e também a vacinacdo contra gripe para
as equipes comerciais de campo, reunidas durante a
Convencao anual de vendas, que aconteceu em Aguas de
Lindoia/SP.

A comemoracdo foi realizada no “Bar do Sr. Plinio”,
localizado na unidade da Biosoja, em Sdo Joaquim da
Barra/SP. Os colaboradores gratificados receberam uma
caixa especial com uma caneca comemorativa, além de
homenagens em video dos lideres de cada setor.

Atendimentos na Biosoja e
em unidade mével na Convencao



CONVENCAO DE VENDAS 2019
ACONTECEU EM AGUAS DE LINDOIA/SP

@ De 5 a 10 de maio, a equipe de vendas participou
' de mais uma edicdo da Convencdo Anual de
Vendas, no Hotel Vacance, em Aguas de Linddia/SP. A
agenda foi repleta de novidades para os préximos meses,
divulgacdo dos resultados recentes de pesquisas, novos
dados de mercado, metas a serem conquistadas e treina-
mentos especiais, além de muita confraternizacao, jogos
e entretenimento.

A Convencao de Vendas tem o intuito de promover a
integracao e fornecer informacodes importantes para as
equipes que atuam no campo. “O Grupo estd desenvolven-
do uma série de solucoes inovadoras para o setor agricola e
essa tecnologia disponivel ao produtor precisa ser comparti-
lhada inicialmente com os nossos profissionais, de forma que
a comunicagdo com o mercado seja eficiente. As informagées
devem ser usadas de forma estratégica”, explica José
Roberto Pereira de Castro, diretor comercial do Grupo
Vittia.

Entre as palestras, destaque para o video “O que esperar
do Agronegocio”, ministrada pelo professor da FEA/USP
e FGV, Marcos Fava Neves; e a “Era da informacdo - O
valor inatingivel”, proferida pelo gerente de tecnologia
da informacédo, Nilson Chagas. Outros temas foram
abordados como rotinas administrativas, gestdo estraté-
gica, desenvolvimento de mercado, resultados de
pesquisas e ferramentas de marketing, além de apresen-
tacoes das linhas de produtos como suspensdes concen-
tradas, inoculantes, adjuvantes e biofertilizantes.

Durante o evento aconteceram ainda apresentacbes de
trabalhos técnicos realizados pela equipe de campo e os
dez melhores trabalhos foram premiados. No programa Vit
Expert, os profissionais que tiveram as maiores pontuacoes

O diretor presidente Wilson Romanini entregou troféu
para Roberto Sganzerla, gerente regional do RS, ao lado
do gerente de tecnologia de aplicagdo Maickon Balator.

nas linhas de produtos para tecnologia de aplicacdo ganha-
ram brindes personalizados. Os dez campedes de vendas
em 2018 também foram reconhecidos e os trés primeiros,
além do troféu, receberam uma homenagem de seus AEVs
e cliente destaque.

‘A Convencdo de Vendas também é uma oportunidade para as
equipes compartilharem exemplos de boas prdticas em campo e
estimular a troca de experiéncias positivas”, afirma Renato
Brandao, gestor agronémico.

Treinamento especial - O Ouro dos Reis do Deserto
No dia 9 de maio, a equipe participou de uma dindmica
especial: “O Ouro dos Reis do Deserto”, promovida pela
empresa internacional Eagle’s Flight. Os participantes
foram divididos em grupos para uma jornada no deserto,
onde escolhas e decisdes garantiam melhor posicdo no
jogo. Uma aventura e tanto!

“O programa visa maximizar resultados. Promovemos a
mudanca comportamental organizacional, ajudando a
planejar recursos, trabalhar em equipe e também a atitude
individual”, explicou a facilitadora Léa Barros. ‘A ideia foi
mostrar ao nosso time que é sempre possivel chegar mais
longe quando a equipe atua com foco, estratégia e determi-
nacgdo”, finaliza José Roberto Pereira de Castro.

el

Semana de intenso aprendizado
e troca de experiéncias.



METIS: NOVO CONCEITO

EM FERTILIZANTE FOLIAR

(\ Durante a Convencéo de Vendas 2019 também
== aconteceu o lancamento dos fertilizantes foliares
Métis e Métis Nutri. Os produtos foram testados
durante quatro anos por renomadas instituicoes de
pesquisa, com mais de 30 ensaios cientificos e mais de
80 campos demonstrativos para chegar a uma
formulacdo ideal.

As fontes de nutrientes contidos no Métis e Métis Nutri,
como os 6xidos e carbonatos, embora insoltiveis em
agua, propiciam uma liberacao gradual quando aplicadas
sobre as superficies das folhas, fazendo com que a planta
absorva os nutrientes gradativamente ao longo do
tempo, garantindo uma nutricio mineral mais
equilibrada a cultura.

Outro importante beneficio é a nutricio com protecao,
pois os elementos presentes como cobre, manganés,
niquel, zinco e enxofre inibem a germinacao dos esporos
de determinados fungos fitopatogénicos. Os ensaios
comprovaram a eficacia da protecdo contra os esporos
da ferrugem asiatica da soja (Phakopsora pachyrhizi) e
ferrugem do cafeeiro (Hemileia vastatrix).

Marcos Silva, gerente de suspensdes
concentradas

Com eficiéncia comprovada, o Métis representa uma
excelente ferramenta no manejo da ferrugem, pois
apresenta comportamento semelhante aos fungicidas
e/ou fertilizantes protetores mais utilizados na
agricultura. “O Métis é extremamente eficiente na nutricdo
mineral e protecdo das culturas. Com o seu uso,
possibilita-se uma planta protegida e nutricionalmente
equilibrada”, afirma Marcos Silva, gerente de suspensoes
concentradas do Grupo Vittia.

CURIOSIDADE

O nome do produto foi inspirado na mitologia Grega. Métis
era a deusa da saude e protecdo. Seu nome significava a
qualidade da sabedoria combinada com a astucia

Outro importante lancamento do Grupo Vittia é o NHT
CoMoNi, que além de fornecer Cobalto e Molibdénio,
também traz em sua formulacao o Niquel, importante

micronutriente constituinte de enzimas da planta (urease)
e requerido nos nédulos para reprocessamento do
hidrogénio (hidrogenase) que, quando deficiente, ocorre o
atraso do inicio da nodulacéo e reducao da fixacao biolégi-
cado nitrogénio.

O Niquel também é importante para a resisténcia das
plantas as doencas e na germinacdo de sementes. O
NHT CoMoNi possui pH préximo a neutralidade e um
dos indices salinos mais baixos do mercado, garantindo
assim a compatibilidade do produto junto aos inoculan-
tes para a cultura da soja.

(0



GANHOS PROPORCIONADOS PELO NOVO
SISTEMA DE GESTAO ESTRATEGICA
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No final do ano de 2018, o Grupo Vittia implementou
uma nova sistematica de gestao estratégica, baseada na
metodologia Balanced Scorecard (BSC). O principal
objetivo é traduzir a missdo e visdo em objetivos
estratégicos, proporcionando a todos uma compreensao
clara e abrangente do que a empresa espera atingir a
longo prazo.

A utilizacdo da ferramenta vem proporcionando ganhos
de gestao significativos. Dentre eles, podemos destacar
a integracdo automatica dos dados, ou seja, os
colaboradores envolvidos estdo passando mais tempo
desenvolvendo as andlises necessarias em busca de
melhorias e menos no tratamento e insercdo de dados
no sistema. Atualmente, 30% dos indicadores da
organizacdo foram sistematizados. Este percentual
tende a crescer nos proximos meses, pois a busca pela
integracdo gerou necessidades de melhorias e
adaptacdes nos sistemas internos.

Gerenciar diversas areas, em varias unidades produtivas
e com uma equipe externa tdo expressiva, gera uma
grande complexidade. Nesse sentido, compilar todos
indicadores, analises e demais informacdes em um Unico
sistema facilita a gestdo e promove sinergia
organizacional.

A ferramenta oferece varias funcionalidades, como a
possibilidade de criar planos de acbes, realizar
investigacdo de acidentes e até mesmo relatar
ocorréncias. Com isso, ja foram abertos cerca de 60
planos de acdo e definidas mais de 200 tarefas,
comprovando o engajamento dos colaboradores, a
facilidade de comunicacdo e o comprometimento de
todos com a estratégia do Grupo.

Um exemplo é a andlise critica realizada para o indicador
de taxa de aprovacao, que mensura o percentual de
produtos acabados que foram aprovados sem realizar
nenhuma correcao das especificacoes. (0]
desenvolvimento da andlise teve como objetivo elencar

as principais causas associadas aos desvios e propor
melhorias. Dentre as causas, destacam-se as correcoes
de teores, pois a tolerdncia aceitavel pelo laboratério
deve ser restrita para garantir a estabilidade de nossos
produtos. Com o objetivo de melhorar os resultados, foi
desenvolvido um plano de acdo onde listaram-se 12
tarefas destinadas aos coordenadores e inspetores de
producdo, supervisora de processos e de controle de
qualidade. As acbes vdo desde a compra de
instrumentos de medicao até a criacdo de sistematicas
para manter os laboratérios em sintonia e com o menor
desvio possivel. Os resultados obtidos na anélise sdo o
aumento da produtividade com a reducdo de
reprovacoes de produtos e a melhoria da qualidade com
acoes sobre as causas das correcoes.

Outro plano de acdo relevante foi o de melhoria do
indicador industrial de “Fator de Utilizacdo da
Capacidade Nominal”, que mensura o volume de
producdo em relacdo a capacidade nominal produtiva
das plantas industriais. O desenvolvimento do plano de
acdo envolveu as alteracdes das metas, dos dados
considerados para o calculo, das informacbes de
capacidade e de linhas produtivas; além da adaptacdo de
informacdes contidas no sistema interno da empresa
para a geracdo automatica do indicador. O principal
resultado da acdo é justamente a possibilidade de
integracdo automatica, que antes nao era viavel devido
as necessidades de adaptacdo nos sistemas internos.

Portanto, a utilizacdo da nova ferramenta vai ao
encontro da visdo do Grupo Vittia: para crescer de
forma sustentavel é preciso que todos colaboradores
estejam alinhados com a estratégia. Desta forma, sera
possivel gerenciar as acdes de forma integrada e
garantir que os esforcos da organizacdo estejam
direcionados a ela, impulsionando a empresa a
lucratividade, competitividade e  crescimento
mercadoldgico.

STATUS DE INTEGRAGCAO
DE INDICADORES

Indicadores sistematizados @
Indicadores aguardando integracio @
Aguardando definicao das dreas @

Indicadores que estao sendo
adaptados para integracdo




 BIOVALENS LANCA INSETICIDA
| MICROBIOLOGICO INEDITO

PARA CONTROLE DO
PERCEVEJO-CASTANHO

A Biovalens acaba de lancar no mercado mais um
produto inovador, o Meta-Turbo SC, inseticida
microbiolégico com amplo espectro no manejo
integrado de pragas nas lavouras. O produto ja possuia

registro para controle da cigarrinha, porém apds
diversos trabalhos em renomadas instituicoes de
pesquisas do pais, foi comprovada a eficicia agronémica
para o controle do percevejo-castanho, tornando-se o

Unico produto microbiolégico existente no mercado '3 Meta-Turbo sc
para controle dessa praga.

O primeiro inseticida
microbioldgico do
Brasil para o controle

Embora seja produzido com fungo ja conhecido, o
Metarhizium anisopliae IBCB425, é a Unica formulacdo

em que o fungo se multiplica exclusivamente em ' do percevejo-castanho
fermentacao liquida, o que possibilita a producao de | | é da Biovalens
estruturas infectivas deste microrganismo. Sua agao é : _

muito mais rapida no controle de pragas em todas as IBD

culturas, entre elas soja, milho e algodao, onde ha maior Prar

incidéncia do percevejo castanho.

A Biovalens desenvolveu trabalhos em diversas regides
do pais com instituicdes e 6rgdos de pesquisa oficiais e
credenciados pelo Ministério da Agricultura. “Os
resultados foram extremamente satisfatérios e pudemos
observar em alguns casos, uma reducdo de 80% no niimero
meédio de ninfas de percevejo castanho, em apenas 14 dias
apos a aplicacdo do Meta-Turbo SC. O resultado foi muito
expressivo tendo em vista a importdncia e a relevancia dessa
praga em alguns sistemas de producdo”, explica Cibele
Medeiros, gerente técnica de mercado nacional da
Biovalens.

De facil manuseio, o Meta-Turbo SC pode ser aplicado no
sulco de semeadura ou pulverizado em area total na fase
inicial da cultura. E uma suspensdo concentrada, de facil
aplicacdo e mistura em tanque.

Cibele Medeiros, gerente técnica
de mercado nacional da Biovalens
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Convidados reunidos durante a primeir_a edigéd do Vit Coop

PROJETO REUNE LIDERES DE

COOPERATIVAS PARA DEBATER OS
DESAFIOS DO SETOR

@ Nos dias 16 e 17 de abril, o Grupo Vittia realizou um
= grande evento para debater os desafios e as
perspectivas do cooperativismo agricola no pais, com a
participacdo de cerca de 60 convidados. O evento
aconteceu no Mabu Thermas Grand Resort, em Foz do
Iguacu/PR.

O encontro contou com palestras técnicas sobre produtos
e também com a participacao de convidados especiais de
cooperativas, com casos de sucessos e troca de
experiéncias com os presentes. “O Vit Coop tem como
propésito reunir liderangas do setor para intercmbio de
informac6es, pois nos acreditamos na aprendizagem de uns
com os outros”, explica José Roberto Pereira de Castro,
diretor comercial do Grupo Vittia.

Durante o evento, foram discutidos temas para
fortalecimento das cooperativas, que vém se consolidando
como instituicdes fundamentais para a competitividade do
pequeno e médio produtor. Elas se inserem nas cadeias
produtivas  agropecudrias ocupando papel de
coordenadoras do processo produtivo.

No encerramento do Vit Coop, Marcos Fava Neves,
professor da FEA/USP e FGV, ministrou palestra focada na
economia brasileira e nas possibilidades que o mercado
oferece. Segundo ele, o Brasil tem grande chance de
aumentar a producdo para atender mercados mundiais
crescentes.

“As cooperativas fazem o pequeno se tornar grande em
solucdes coletivas eliminando funcdes, construindo acoes
em escalas e trazendo ao produtor um pacote tecnoldgico
que permite gerir uma fazenda por metro quadrado e ndo
mais por hectare”, finalizou Marcos Fava Neves.

O QUE DISSERAM OS PALESTRANTES

“Hoje nosso papel principal é coordenar,
desenvolver e fomentar as atividades produtivas
dos cooperados. Mas no futuro, a tendéncia serd
procurar parceiros mais eficientes buscando
sustentabilidade da cadeia de producdo™

Frans Borg, presidente da
Castrolanda e Coonagro

“Em outros paises o trabalho de
cooperativismo é muito avangado. A ideia do
Grupo Vittia de debater e trocar experiéncias
entre importantes cooperativas foi
extremamente enriquecedora”

Mario Sergio Prado, CEO da Coonagro

“Uma estrutura de gestdo profissional gera
eficiéncia aos produtores cooperados. Traz
poder de barganha, além de importantes
solugdes tecnoldgicas”

Matheus Kfouri Marino, vice-presidente do
conselho de administracdo da Coopercitrus
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NOVAS PERSPECTIVAS
PARA OS INOCULANTES

O feijao, ingrediente obrigatério na mesa do brasileiro,
vem se mostrando também um prato cheio para o
segmento de inoculantes. A cultura, bastante presente
em estados como Minas Gerais, Goids, Mato Grosso e
Paran4, faz uso extensivo de adubacéo nitrogenada mas
comeca a abrir espaco também aos inoculantes para a
fixacdo biolégica do nitrogénio.

“Nosso grande desafio agora € ganhar a confianca do agricul-
tor em relagdo as vantagens e custo-tbeneficio da aplicagdo
dos inoculantes”, afirma Viviane C. Martins Bordignon,
gerente desse segmento de produtos do Grupo Vittia.
Embora a eficiéncia desse processo ainda ndo esteja no
mesmo nivel daquele alcancado com a soja, os resulta-
dos de pesquisas e, principalmente, da coinoculacio nas

CONSECUTIVO

@ Segundo a empresa de pesquisa Spark, o Biomax
= Premium é, pelo 3° ano consecutivo, o inoculante
lider de mercado. A pesquisa, contratada pela ANPII -
Associacao Nacional dos Produtores e Importadores de
Inoculantes ha trés safras, identificou que o produto
Biomax Premium permanece como o Inoculante lider de
mercado, estando em aproximadamente 5 milhdes de
hectares do total de area potencialmente tratada com
inoculante anualmente (em torno de 28 milhdes de
hectares, o que representa 82% da area total cultivada)
no Brasil.

BIOMAX PREMIUM
E O INOCULANTE LIDER DE
MERCADO PELO 3° ANO

Ultimas cinco safras de feijao sdo positivos e abrem boas
perspectivas.

Com a tecnologia da coinoculacao, que é o uso de duas
ou mais bactérias na fixacdo do nitrogénio, a produtivi-
dade superou os 3 mil kg/ha de feijao, nUmero superior
ao alcancado com adubacéo nitrogenada. Além de uma
melhor lucratividade, apresenta também a vantagem da
sustentabilidade ambiental reduzindo a emissdo de
gases do efeito estufa. O Grupo Vittia possui um conjun-
to de trabalhos de pesquisa e campos demonstrativos
que comprovam a eficacia dos inoculantes Biomax na
inoculacdo e coinoculacdo do feijoeiro, o que permite
antecipar um positivo crescimento da companhia nesse
mercado nos préximos anos.

SRR Ty

e o

A pesquisa contempla cerca de 10% da éarea total
cultivada com soja, com um erro percentual menor que
2%, o que garante alta seguranca dos dados obtidos,
ficando representativa a 98% da area cultivada. E
realizada em todos os estados produtores de soja, com
excecao do Pard e Roraima, pois |4 se planta soja mais
tarde. Além disso, pelo primeiro ano, a Biosoja foi identi-
ficada como lider de mercado relacionada a area poten-
cial tratada.

e~ /
Rvadapte
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85°EXPVHAZEBU

Para elevar a produtividade na pecudria de corte é
preciso cuidar da qualidade das pastagens. Com esse
lema em mente, o Grupo Vittia participou pela primeira
vez da ExpoZebu, na 85? edicao do evento que comemo-
rou os 100 anos da ABCZ, a tradicional e conhecida
Associacdo Brasileira de Criadores de Zebu, promotora
da feira. Ela aconteceu de 27 de abril a 05 de maio no
imponente pavilhdo de exposicdes de Uberaba/MG,
atraindo mais de 290 mil visitantes e gerando negécios
superiores a R$ 200 milhdes.

Em seu movimentado estande, o Grupo Vittia recebeu
centenas de pecuaristas e produtores interessados em
conhecer os beneficios de uma pastagem bem cuidada.
Para Edgar Zanotto, diretor da area de Bioldgicos, a
ExpoZebu foi uma excelente oportunidade para
apresentar e demonstrar as vantagens do controle
biolégico e da nutricdo mais adequada das pastagens.
“Estamos aumentando nossa atuacdo na pecudria com
produtos que atuam no controle da cigarrinha e de perceve-
jos e também no fornecimento de nitrogénio com a bactéria
azospirillum”, afirmou ele.

Edgar Zanotto, Renato Gastaldo, Ederson Santos, Rivaldo Borges Jr,
José Roberto Pereira de Castro e Marcos Anténio Garcia

Para Rivaldo Borges Jr, diretor da ABCZ, a parceria da
entidade com o Grupo Vittia vem sendo muito produtiva
e promissora, como comprovado durante a ExpoZebu.
“Hoje temos mais de 70% das pastagens degradadas no pais,
0 que mostra o potencial de crescimento desse mercado para
empresas como a Vittia. Isso significa que o pecuarista
também precisa ser um agricultor e conhecer o custo-benefi-
cio da renovacdo de suas pastagens”, analisou Rivaldo.

Para o Grupo Vittia, a aproximacdo com a Associacdo
Brasileira de Criadores de Zebu foi de fundamental
importancia para a estratégia de crescimento no
segmento de pastagens. “Estamos alinhados com a ABCZ
intensificando nossa atuacdo no mercado de proteina
animal com foco na nutricdo e protecdo das pastagens”,
resumiu José Roberto Pereira de Castro, diretor comer-
cial do Grupo. Depois do amplo melhoramento genético
do rebanho zebu no ultimo século, o desafio agora é
aprimorar a produtividade através da melhoria das
pastagens, o que abre promissoras oportunidades de
negécios.

Estande do Grupo Vittia se destacou no
corredor principal da feira




PARTICIPACAO EM
GRANDES EVENTOS

No primeiro semestre deste ano, além da participacdo em dias de campo, o Grupo Vittia esteve presente nos maiores
eventos agricolas do pais. Assim como na Expozebu, que ganhou uma matéria especial nesta edicio, aempresa se destacou
em feiras e exposicoes em diversas partes do Brasil como o Show Safra, Simcafé, Tecnoshow Comigo, Abisolo, AgroBrasilia,
Expocafé, Férum das Cooperativas Agricolas e Expocitrus. Confira as fotos:

Show Safra - 26 a 29 de marco
em Lucas do Rio Verde/MT

AgroBrasilia - 12 a 16 de maio em Brasilia/DF

? ?i _3;- " .Ll_, . ._.ll_\ |
= 1. N

Expocafé - 15 a 17 de maio em Trés Pontas/MG Expocitros - 3 a 6 de Junho em Cordeirépolis/SP
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Proteja sua
lavoura de
forma eficiente

A Biovalens traz para o mercado
o biodefensivo INOVADOR que
protege a planta e melhora a
sanidade e qualidade dos frutos.

Fungicida e bactericida microbiologico Tl e e, A
que protege porcompleto sua lavoura:~ i P {{J i K 4 T
R Formulacao superconcentrada (3x107 UFC/mi}

R Inibe a penetracao de patogenos gue
causam manchas e podridoes

© Protege a planta contra doencgas e garante
a qualidade dos frutos

® Possui flexibilidade de aplicacac
e caréncia zero

www.biovalens.com.br

2 Biovalens VITTIN
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