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e Sustentabilidade, promove a treinamento intensivo sobre produtos Coonagro amplia mercado
solidariedade e distribui prémios e relacionamento com o cliente do Grupo Bio Soja




Editorial

DE OLHO NO FUTURO

Inauguragéo,
parcerias estra-
tégicas e crescimen-
to de mercado: é as-
sim que o Grupo Bio
Soja demonstra que
o futuro é a gente
que faz!

Muito mais do
gue otimismo e espe-
ranca, no Grupo Bio
Soja, o0 sucesso che-
ga por meio de agoes
acertadas e estratégi-

cas, além de muita confianca, tanto na equipe, quanto
na qualidade dos produtos.

Por isso, podemos comemorar a inauguracdo na nova
unidade fabril para a producao da linha NHT e a conso-
lidacdo da alianca comercial com a Coonagro e coopera-
tivas associadas do Parana. Os fatos nos mostram que
estamos no caminho certo, com nosso trabalho sério,
tanto em pesquisas, desenvolvimento de produtos, co-
mercializacdo e pos venda.

O momento também é de agradecer a confianca de
Nossos Novos parceiros, o esforco de nossa equipe inter-
na e o empenho dos profissionais de campo.

Buscamos sempre aprimorar nossos servicos, acompa-
nhando a opinido de clientes para que eles figuem cada
vez mais satisfeitos, e seguir sempre em frente no cami-
nho da exceléncia.

Wilson Romanini, Diretor Superintendente
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VIDEO INSTITUCIONAL

os dias 22, 23 e 24 de abril, o Grupo Bio Soja se

dedicou as gravacoes do novo video institucional
em todas as unidades. As gravacdes aconteceram em Artur
Nogueira, Serrana, ltuverava e Sao Joaquim da Barra, mos-
trando os produtos, as linhas de producao, o dia a dia dos
colaboradores e todo know how da empresa. “Foram trés
dias de muito trabalho e dedicacdo. A satisfacdo em partici-
par desde importante projeto é muito grande. Agradeco a
todos que contribuiram para a conclusao desta etapa. Esta
serd mais uma excelente ferramenta estratégica do Gru-
po.”, afirma Felipe Bonato, Analista de Marketing.

PESQUISA DE SATISFACAO:
TERMOMETRO PARA
OPORTUNIDADES E
MELHORIAS

Desde 2009, o Grupo Bio Soja aplica uma pesqui-
sa de satisfacdo com produtores rurais, revendas,
cooperativas e outros clientes, com o intuito de estreitar a
relacdo, buscando melhorar a comunicacdo e os procedi-
mentos internos, como atendimento e qualidade dos pro-
dutos e servicos.

“Nos estamos preparando um plano de acdo que bus-
ca mapear todo nosso processo, seja ele administrativo ou
produtivo, onde iremos englobar todos os setores envolvi-
dos em busca da solucdo dos problemas e exceléncia dos
nossos produtos e servicos”, explica José Roberto Pereira de
Castro — Diretor Comercial do Grupo Bio Soja.
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SIPAT 2015: SEGURANCA E SUSTENTABILIDADE

Semana Interna de Prevencao de Acidentes do Trabalho aconteceu de
25 a 29 de maio com palestras, solidariedade e muitos prémios

OGrupo Bio Soja promove anualmente a SIPAT, com
o intuito de informar e conscientizar toda a equipe
interna sobre a prevencao de acidentes de trabalho.

O evento atraiu a atencdo dos colaboradores de Sao
Joaquim da Barra com as palestras sobre qualidade de vida
no trabalho, coleta seletiva, uso consciente de recursos na-
turais, seguranca no transito e direcdo defensiva, além da
palestra-show sobre acidente zero.

Além disso, a SIPAT foi uma oportunidade para que to-
dos colaborassem com a AVCC — Associagao Voluntaria de
Combate ao Cancer, com a doacdo de litros de leite, que
foram encaminhados ao Hospital de Cancer de Barretos. A
cada litro de leite doado, o colaborador tinha direito a um
cupom para sorteios de brindes, que aconteceram no final
de cada dia.

“Com esse formato de palestras, doacoes e sorteios,
buscamos uma maior interacao de todos”, declara
Leandro Parise, Vice-Presidente da CIPA (Comissao
Interna de Prevencao de Acidentes).

O encerramento da semana contou com um almoco de
confraternizacdo e com a premiagao do concurso “Melho-
res Ideias”, que reconheceu as cinco melhores sugestdes
para contribuir com a empresa na questao de sustentabili-
dade, seguranca e responsabilidade social, com kits Bio Soja
e um aparelho celular android.

FUNCIONARIO DESTAQUE:

Gilmar Ferreira de Carvalho, operador de reagbes qui-
micas, é colaborador da Bio Soja ha 12 anos. Funcionario
exemplar e dedicado, sempre se destacou com a sugestao
de novas ideias para os processos, mostrando criatividade e
comprometimento com a empresa. Além disso, € membro
da CIPA e auxilia a todos com a conscientizacdo sobre a se-
gurancga do trabalho.

No més passado, por exemplo, apdés um treinamen-
to dos novos procedimentos da area, Gilmar conseguiu
resolver um problema que sempre apresentava ndo confor-
midades na qualidade. Ele constatou que com a adicdo
de uma determinada matéria-prima que
provoca o aumento do pH do produto,
conseguimos té-lo dentro das especifi-
cacoes. Excelente iniciativa, Gilmar! O
Grupo Bio Soja se orgulha de ter um
profissional competente e que veste a
nossa camisa!
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INAUGURACAO

DE NOVA PLANTA
INDUSTRIAL
AQUECE PRODUCAO
EM SAO JOAQUIM
DA BARRA

o dia 14 de maio, o Grupo Bio Soja inaugurou uma
Nnova planta industrial na matriz de Sao Joaquim
da Barra para a producdo completa da linha NHT (produ-
tos a base de suspensao concentrada). A empresa investiu
milhoes de reais na montagem da nova fabrica, que come-
¢ou a ser construida em julho de 2014. Com equipamentos
de uUltima geracdo e automatizados, a linha foi projetada e
montada pela empresa Netzsch, lider mundial no segmento
de dispersao e moagem.
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Wilson Romanini da
inicio oficialmente
a producéo.

E a capacidade de
producao da nova
fabrica




“Os equipamentos sao fabricados com materiais
anticorrosivos de Ultima geracdo com tecnologia
alema, disponivel apenas nos paises de primeiro
mundo. E um grande avanco para a empresa,
além de trazer muitas vantagens como ganho de
velocidade no processo de fabricacao e garantia da
qualidade do produto, através da nanotecnologia”,
complementa Hélio Nilton Suizu, gerente de

manutencao.

“O mercado de fertilizantes modificou muito
nos ultimos anos e a Bio Soja entende que é
necessario se modernizar para atender a um
mercado cada vez mais dinamico, sempre com a
maxima qualidade e oferecendo as melhores e
mais modernas solugées para nossos clientes”,
explica a gerente de producao Izabela Diniz e

Souza Callegari.

Os produtos NHT® fazem parte de uma linha de fertilizantes fluidos com alta concentracao de nutrientes e carbono
organico com alta performance na nutricao das plantas. Os nutrientes do NHT® sdo provenientes dos Oxidos,
carbonatos e hidroxidos. Suas matérias-primas sao submetidas a um processo industrial diferenciado de ultima
geracao na qual sao convertidas em nanoparticulas.

EVENTO

19° Simpésio de Cafeicultura da Montanha
Show Safra BR 163

Tecnoshow COMIGO

Agrobrasilia

Hortitec

VIl Congresso Brasileiro de Soja

Expocafé

VII Simpésio Tec. de Producao de Cana-de-aglicar
42 Feira de Negécios Coocafé

Congresso ANDAV

CALENDARIO DE EVENTOS 2015 COM A PARTICIPACAO DO GRUPO BIO SOJA

LOCAL DATA

Manhuacu / MG 18a220/03 V
Lucas do Rio Verde / MT 24a27/03 V
Rio Verde / GO 13a17/04
Brasilia / DF 12a19/05
Holambra / SP 17a19/06
Florianépolis / SC 22a25/06
Trés Pontas / MG 01a03/07 V
Piracicaba / SP 15a17/07 V

Lajinha / MG 13 a 15/08

Sao Paulo / SP 17 a 19/08



GRUPO BIO SOJA ESTABELECE ALIANCA

ESTRATEGICA COM A COONAGRO PARA
ATENDER COOPERATIVAS PARANAENSES

Representantes da Coonagro e de
cooperativas associadas visitam fabricas
do Grupo Bio Soja em Artur Nogueira

e em Sao Joaquim da Barra. Além de
conhecer os processos de producao e
laboratdrios, os profissionais também
participaram de apresentacao no IAC

- Instituto Agronémico de Campinas

- sobre tecnologia de aplicacao de

agroquimicos

Afoonagro é uma entidade formada pela unido de
ooperativas paranaenses com um objetivo co-
mum, visando alcancar os objetivos propostos, satisfazen-
do as necessidades e resolvendo problemas, no intuito de
atingir o pleno desenvolvimento econémico e social dos
produtores rurais associados.

Para Wagner Chueiri, gerente de produtos e projetos da
Coonagro, a oportunidade proporcionou melhor conheci-
mento do parceiro que foi escolhido para o projeto Das-
coop. “Esse encontro foi importante para gerar mais con-
fianca na nossa equipe, que vai ao campo recomendar os
produtos”, afirma Wagner, que valoriza a transparéncia e
o0 acompanhamento permanente da qualidade produtiva.

A proximidade com os clientes permite que o Grupo Bio
Soja possa ajustar os produtos de acordo com as necessida-
des dos produtores do Parana. “Temos uma equipe para dar
suporte técnico e comercial as cooperativas e seus coope-
rados”, completa Mario Monferdini, Gerente de Vendas da
regional Sul do Grupo Bio Soja.

Para o supervisor técnico da Copacol, de Cafelandia/PR,
Rodolfo Linzmeyer Jr., os produtos Dascoop sdo de qualida-
de e chegam a um preco mais baixo aos cooperados, tra-
zendo beneficios para toda a cadeia: cooperativa, produtor
rural e consumidor final. “Fiquei muito impressionado com
a parte da microbiologia e com os laboratérios”, conclui o
engenheiro agrbnomo.

Encontro enriquecedor e produtivo em Sdo Joaquim da Barra.

Outras visitas de destaque:

17/04 Nova Era Agricola Pirangi / SP
23/04 Agro Zap Uberaba / MG
30/04 Coperplan Dourados / MS
06/05 Coonagro Curitiba / PR
08/05 Campagro Franca / SP
19/05 Agrofito Matao / SP
27/05 Protec Uberlandia / MG
12/06 Gaia Agribusiness Goiatuba / GO




SAMARITA REALIZA A
PRIMEIRA CONVENCAO DE
VENDAS DA EMPRESA

os dias 20, 21 e 22 de maio, aconteceu o 1° Trei-
Nnamento de Vendas da Samarita, em Artur No-
gueira/SP, com a participacdo de 16 representantes da
empresa. Os diretores Guilherme e Wilson Romanini esti-
veram presentes no evento transmitindo apoio, seguran-
¢a e motivacao para o crescimento continuo de todos.

O Gerente Comercial da Samaritd, Renato Gastaldo,
estd confiante com os resultados do treinamento. “Tive-
mos trés dias intensos de grande troca de informacoes
técnicas tanto de produtos que vém do portfélio do Gru-
po Bio Soja como os que ja eram comercializados pela Sa-
maritd. Conseguimos transmitir muitas informacoes para
toda a equipe e os resultados virao”, declara.

O representante de vendas mais antigo da Samarita,
com 21 anos de casa, Paulo Rogério da Silva Ferreira San-
tos, atuante na regidao nordeste do pais, gostou muito

da oportunidade. “O treinamento foi fundamental para
conhecermos a fundo cada produto e a utilizacdo deles
nos momentos certos”, explica.

J& o representante mais novo da empresa, com ape-
nas 18 dias de casa, Antonio Sérgio Carrile, atuante na
regiao sul de Goias, o evento foi muito instrutivo. “Além
de reforgar os conceitos dos produtos de forma clara, o
encontro proporcionou a troca de experiéncias, passan-
do muita confianca e motivacado a todos”, afirma.

No final do evento, o Diretor Comercial, José Roberto
Pereira de Castro, falou sobre Administracdo de Relacio-
namento com o Cliente. “A palestra fechou o evento com
chave de ouro. Mostrou a importancia do planejamento de
vendas no gerenciamento das areas de atuacdo e da con-
fianca que estabelecemos nos relacionamentos comerciais”,
finaliza Renato Gastaldo.



BIO SOJA: LIDER EM FIXAQAO
BIOLOGICA DE
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PROTECTION

* Inoculante com maior concentracdo de UFC * Fertilizante fluido com alta concentracdo de
(unidades formadoras de colénias) por litro. cobalto e molibdénio por litro.

« Garantia: 1x10" UFC/mL. * Garantias: Co (49,8 g/L) | Mo (498 g/L).

* Menor dosagem do mercado, diminuindo o * Menor dosagem por quilo de semente.
VEllinEc R EleR e (e D CEB SR * Liberacao gradual: disponibilizacao de Co e Mo

* Maior protecdo = maior efetividade na nodulacao. durante todo o ciclo da cultura.

* 45 anos de tradicao na producao de inoculantes. * Baixo indice salino, garantindo maior sobrevivéncia

das bactérias fixadoras de nitrogénio.

Garantia de suprimento de nitrogénio

para altas produtividades

www.biosoja.com.br



